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Forskotts vara eller icke vara

30-60-10 ir en vanlig betalningsmodell som oftast anvinds automatiskt och nirmast
slentrianmaissigt. Man maste ta hidnsyn till inképets omfattning fér att kunna rittfirdiga
forskottsbetalningar, skriver Helena Brynolfsson.

30-60-10 — kdnns det igen? Hort det forut? Skulle tro det.

30 % i forskott, 60 % vid leverans och 10% i slutbetalning ar en standard som jag aldrig forstatt mig
pa. Har har saljsidan verkligen lyckats med att salja in en framtung betalningsmodell som manga icke-
inkdpare slukar med hull och har utan att ifragasatta “what-so-ever”. Att sdljare havdar och vill ha
denna har jag inga som helst problem med, de gor bara sitt jobb, men att kollegor (och manga hoga
chefer) bara képer denna utan kritisk granskning tycker jag ar markligt.

Forskott, dess vara eller icke vara, och dess storlek ar temat for kronikan denna gang.

Varfor forskott 6verhuvudtaget?

Forskott ar ett satt for saljsidan att fa till en framtung betalning (finansiering i vissa fall), medan
ink6pare a andra sidan vill ha en sa baktung betalning som mojligt. Sa langt ar inget konstigt, helt
enkelt tva sidor som bevakar och representerar tva olika intressen som ska jamkas ihop.

Som inkopare tycker jag for och framst man ska ifragasatta om ett forskott 6verhuvudtaget ar
befogat och behdvs. Jag tycker sma uppdrag med korta leveranstider gar bort redan fran borjan. Det
samma géller rena konsultuppdrag (oavsett langd). Har kan jag dock tanka mig nagon form av



milstolpebetalning om det ar ett langt uppdrag (las typ ett ar), med da ar forutsattningen att det
képande bolag far en leverans som motsvarar betalningen vid varje given milstolpe.

For storre affarer och langa leveranstider kan det finnas ett logiskt behov av forskott, men har maste
leverantéren motivera varfor det behovs och i vilken storlek. Att bara slanga ur sig 30-60-10 duger
inte! FOorskottet ska vara skaligt och sta i rimlig proportion till leverantérens kapitalbehov for material
for den aktuella bestallningen. Jag vill se en upparbetningsplan som talar om vilka utlagg
leverantdren har och nar, kombinerat med hur forskottet skulle kompensera detta pa ett positivt
satt, sa jag tydligt kan se rimligheten i storleken pa onskat férskott. Jag vill ocksa forsakra mig om att
mitt foretag ar den part som bast och billigast kan finansiera detta mot att leverantoren staller
bankmassig sakerhet.

Min erfarenhet ar att manga bolag har dalig koll pa forskott och tror att de inte ges ut, fast de gor det
hoger och vanster, dessutom utan nagon form av sakerhet eller bankgaranti. Bolagen jobbar dérmed
slentrianmassigt eller i varsta fall inte alls med fragan. Min rekommendation &r att du som inkopare
bor utbilda och upplysa dina kollegor i fragan. Ta varje tillfdlle i akt som ges och ta med fordel in det
in er inképspolicy. Ta stéllning och fa igang ett sjystare betalningsflode for ert bolag. Lycka till!.



